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Objective: The aim of the present study is to analyze the foundations of financing 

through factoring with a risk management approach.  

Methodology: The research method is descriptive-analytical, utilizing library 

resources.  

Findings: Financing through factoring is conducted within the framework of a 

contract involving two parties: the seller and the factor. In other words, the factoring 

contract materializes through an agreement between the factor and the seller. 

Signing this contract establishes a contractual relationship between the seller and 

the factor.  Findings indicate that, although financial risk is not inherently positive, 

understanding it leads to better and more informed decision-making in trade or 

investment, helping to evaluate value in terms of the risk-reward ratio. Among the 

advantages of issuing commodity factoring notes are financing for producers, 

liquidity of receivables before their due date, encouraging credit sales guaranteed 

by exchanges, directing societal savings toward the real economy, providing 

essential raw materials for intermediate and final consumers through deferred 

payments, exemption from income tax, and supporting the industrial sector by 

attracting public investments.  

Conclusion: If this instrument becomes common, it is likely to extend the maturity 

dates of long-term credit sales. 
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EXTENDED ABSTRACT 

Introduction 

In contemporary financial management, a significant portion of managerial functions revolves 

around traditional accounting processes, such as payroll management and financial reporting. However, 

evolving dynamics emphasize shifting from mere transactional activities to creating value through 

strategic financial management. This includes risk assessment, performance measurement, and capital 

allocation, which are essential for fostering long-term growth and value creation (Sevriana et al., 2022). 

Financing is integral to enabling industrial projects, particularly through instruments like debt 

financing. Debt can increase a firm’s value when used judiciously due to tax savings and financial 

leverage. However, over-reliance on debt may elevate financial risks, leading to uncertain cash flows and 

diminished shareholder returns (Loudon, 2004; Tavakoli & Ashtab, 2021). 

Factoring, a prominent financial tool, has emerged as a cornerstone of international trade finance. 

It provides liquidity by allowing businesses to sell their receivables, facilitating operational continuity and 

growth (Khatami Firouzabadi et al., 2021). However, effective risk management remains crucial to 

leveraging the full potential of factoring while minimizing its inherent risks (Bolan et al., 2022). 

This study focuses on analyzing the role of factoring in financing, particularly from a risk 

management perspective. By delving into its mechanisms and evaluating its advantages, the research 

highlights factoring as a critical financial tool, especially for small and medium enterprises (SMEs), in 

navigating global economic challenges. 

Methodology 

The research adopts a descriptive-analytical methodology, utilizing comprehensive library 

research to gather and analyze relevant data. This approach enables a systematic exploration of the 

theoretical foundations, principles, and mechanisms underlying factoring. The descriptive aspect focuses 

on detailing the contractual and functional elements of factoring, while the analytical dimension critically 

examines its efficacy in risk mitigation and financial optimization. 

Findings 

Factoring involves a contractual agreement between the seller (client) and a factor (financial 

institution), where receivables are sold at a discounted rate for immediate liquidity. This mechanism 

benefits multiple stakeholders, including sellers, buyers, and financial intermediaries. Sellers secure 

immediate cash flow, buyers enjoy extended payment terms, and factors earn from the discount or 

commission (Yuan & Zhou, 2020). 

1. Risk Management Implications: 

o Effective risk assessment in factoring ensures better decision-making in trade and 

investment by evaluating the risk-reward ratio. Financial risks, while not inherently 

advantageous, when understood and managed, contribute to informed investment decisions 

(Hesami & Savojif, 2012). 
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o Factors consider various risk elements, such as credit risk and market conditions, when 

determining discount rates or commissions (Kang et al., 2022). 

2. Economic Advantages: 

o Factoring enhances liquidity by converting receivables into cash before maturity, reducing 

the dependency on traditional loans. It also supports SMEs by offering a reliable financing 

mechanism devoid of debt obligations (Derakhshi, 2021). 

o By encouraging credit sales backed by guarantees, factoring aligns societal savings with 

real economic activities, fostering industrial growth and operational efficiency (Shou et al., 

2021). 

3. Strategic Benefits for Businesses: 

o Factoring exempts receivables from income tax in many jurisdictions, offering tax 

advantages (Najafi, 2019). 

o Businesses gain access to essential raw materials or goods through deferred payment terms, 

improving their operational cycles (Khatami Firouzabadi et al., 2021). 

4. Long-term Impacts: 

o The adoption of factoring tools may extend credit sales’ maturity periods, accommodating 

businesses' strategic financial planning (Bolan et al., 2022). 

Discussion and Conclusion 

Factoring serves as a pivotal financial instrument, addressing the liquidity challenges businesses 

face while promoting sustainable growth. Its dual role in providing immediate cash flow and mitigating 

financial risks underscores its strategic importance. The findings suggest that while financial risk is not 

inherently positive, its proper understanding enables businesses to make informed decisions, optimizing 

value creation. 

The integration of factoring in financial strategies offers numerous advantages, including enhanced 

liquidity, improved credit sales, and alignment with broader economic goals. For industrial sectors, 

particularly SMEs, factoring serves as a practical alternative to traditional financing, ensuring continuity 

and fostering innovation. 

Future implications of factoring include its potential to redefine credit terms and promote financial 

inclusivity, especially in emerging markets. Businesses must, however, invest in robust risk management 

practices to harness factoring's benefits while safeguarding against its vulnerabilities. 

In conclusion, factoring represents a significant advancement in trade finance, balancing 

operational efficiency with risk mitigation. Its strategic application can transform financial landscapes, 

empowering businesses to thrive in competitive markets. This study highlights the importance of adopting 

innovative financial tools and underscores the critical role of risk management in achieving economic 

resilience. 
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 مقدمه

 ،یپرداخت وجوه پردازش مانند یحسابدارهای تیفعال ازای مجموعه سازمان  ی در معمول یمال یعملکردها ،یعاد سازمان  ی در

 صرف یمال تیریمد فیوظا تمام از درصد 70 از شیب معمولاً. است رهیغ و یمال یگزارشگر و دستمزد و حقوق تیریمد ،یمشتر صورتحساب

 اندازه مانند یموارد شود،می یواقع یمال تیریمد صرف یمال تیریمد از درصد 20 از کمتر یحسابدار معاملات نیا. شودمی امور پردازش

 ن،یبنابرا. باشدمی رهیغ و یرقابت هوش و یگذار هیسرما لیتحل و هیتجز  ،یاستراتژ یزیر برنامه ،ینیب شیپ س ،یر تیریمد عملکرد، یریگ

 یمال تیریمد سمت به و دیشو خارج یسنت یحسابدار جعبه از ارزش، جادیا هنگام که است نیا یمال یکارکردها یبرا هاگام نیاول از یکی

 تفکر طرز به ازین نیا. است یسنت یحسابدار مدل از خروج ارزش، منبع به یمال عملکرد لیتبد یبرا مراحل نیمهمتر از یکی. دیبرو یواقع

 نیا انجام منظور به. ستین سود لزوماً و است ارزش شیافزا بر دیتاک ،یمال تیریمد در. دارد عملکرد یریگ اندازه یچگونگ مورد در یمتفاوت

 است سازمان بازار ارزش ارزش، نیا. کندمی عمل ینیآفر ارزش برخلاف یحسابدار چرا میبدان که است مهم ارزش، خلق به انتقال

(Hasanzadeh et al., 2023; Sevriana et al., 2022; Shahmohamadi et al., 2023; Yazdan Panah & Ahmadi Mousavi, 

2023). 

 از استفاده به ناگزیرها شرکت راستا این در و است لازم نقد وجوه و مالی منابع تهیهصنعتی نیازمند های انجام پروژهبا توجه به اینکه 

های روش از یکی جایگاه در بدهی،. دارد بستگی شرکت داخلی بودجهدسترس بودن  تأمین مالی هستند. تأمین مالی مناسو به در سازوکارهای

استفاده  با و داشته خود سرمایهشود مدیران مالی، آن را در ساختار دلیل صرفه جویی مالیاتی و کاربرد اهرم مالی، باعث می مالی، به تأمین

های مالی کند که تغییرات در شرایط اقتصادی، درآمدها و هزینهبیان می (2004) 1خردمندانه آن، به دنبال افزایش ارزش شرکت باشند. لودون

درحال افزایش  ای مشخصاگر شرکت در دوره. (Loudon, 2004) های نقدی در آینده استو عملیاتی از جمله عوامل عدم ق عیت جریان

 & Tavakoli)شود داران می سهاممالی و کاهش بازده ریس  عدم ق عیت و این امر موجو افزایش  دچاردر آینده  باشد،درصد بدهی خود 

Ashtab, 2021). 

 در شده امضا معاملات اغلو که گفت توانیم. کندیم فایا الملل نیب تجارت یایدن در یمهم اریبس نقش ،یمال منابع تأمین امروزه

 وجود یمال منابع تأمین یبرا یمختلف یهاروش الملل، نیب تجارت در. است یمال تأمین روش چند ای  ی بر یمبتن الملل، نیب تجارت یایدن

 تیعامل ای فکتورینگ قرارداد که گفت توانیم. دیآیم حساب به الملل نیب تجارت یایدن در یمال تأمین مهم یهاوهیش از یکی فکتورینگ،. دارد

ها آن ییدارا بر یمبتن که بود خواهند بزرگ و کوچ  یتجار مؤسسات یمال منابع تأمین یبرا پرکاربرد و مهم یقراردادها از یکی یالملل نیب

 توانیم یکل صورت به. شد خواهد کشورها تجارت لیتسه باعث و دارد یادیز کاربرد یجهان س ح در ،یمال منابع تأمین روش نیا .هستند

 ;Hasanzadeh et al., 2023) است بزرگ و کوچ  یتجار سساتؤم یمال منابع تأمین یبرا مناسو ابزار  ی ،یتجار نامه توافق نیا که گفت

Khatami Firouzabadi et al., 2021). 

 نظر در خود تیموفق و کار از یبزرگ بخش عنوان به را س یر دیبا رهبران و گذاران هیسرما ت،یریمد مشاغل، صاحباناز سوی دیگر 

 س یر تیریمد فیتعر اما. است یضرور عنصر  ی س یر تیریمد د،یکن اداره را خود شرکت ای ریمد رهبر،  ی که دیهست دواریام اگر. رندیبگ

 تیریمد و یابیارز نحوه و دارد وجود یتجار اتیعمل هر در که ییهاس یر درک د،یکن دنبال را یتجار مدرک نوع هر دیخواهیم اگر ست؟یچ

 ،یمال یامدهایپ ها، ییرسوا به راها آن تواندمی که کنند تیریمد اشتباه به را یتجارهای س یر توانندها میشرکت .است مهم اریبسها آن

                                                           
1 Loudon 
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 هاشرکت که افتدیم اتفاق یزمان س یر نادرست تیریمد. شود منجر گرید موارد و تیریمد یاعتماد یب ،یاستراتژ یاحتمال مسائل ،یمنیا نقض

 را آشکار یهاس یر که یزمان کنند،یم محدود اریبس س یر یبرا را خود یپارامترها که یزمان باشند، یمتک یخیتار یهاداده به حد از شیب

 زمان درها آن که یزمان و کنند،ینم برقرار ارتباط یخوب به که یزمان کنند،ینم نگاه پنهان یهاس یر یبرا یکاف اندازه به ای رندیگیم دهیناد

 طرح از یبخش عنوان به را س یر یابیارزهای تیقابل و تیریمدهای  یتکن دیباها شرکت. دهندنمی نشان یخوب واکنش مسائل به یواقع

با توجه به م الو ذکر شده هدف از پژوهش حاضر بررسی  .(Bolan et al., 2022) دهند نشان را خودهای ییتوانا تا کنند فیتعر خود یتجار

 باشد.می س یر تیریمد کردیبا رو نید دیخر قیاز طر یتأمین مالمبانی 

 پژوهش روش

ای استفاده شده ها از منابع کتابخانهآوری و تحلیل دادهتحلیلی بوده و برای جمع-روش پژوهش به کار رفته در این م العه توصیفی

های تفسیر و تحلیل عناصر و دینامی مند موضوع مورد م العه است که هدف آن توصیف، تحلیلی شامل بررسی نظام-است. رویکرد توصیفی

های معتبر برای گردآوری ها، مقالات علمی و گزارشای شامل کتابباشد. در این زمینه، منابع کتابخانهمرتبط با موضوع به صورت جامع می

قرار گرفته است. بخش توصیفی ها و اطلاعات مرتبط با مبانی تأمین مالی از طریق خرید دین با رویکرد مدیریت ریس  مورد استفاده داده

های مالی تمرکز ها در سیستمهای زیربنایی قراردادهای فکتورینگ و کاربرد آنپژوهش بر ارائه اطلاعات دقیق درباره مفاهیم، اصول و مکانیزم

صورت انتقادی مورد بررسی  دارد، در حالی که بعد تحلیلی پژوهش نقش مدیریت ریس  را در بهبود کارایی و اثربخشی این ابزارهای مالی به

دهد و پیامدها و نتایج ای مختلف، این پژوهش دیدگاهی جامع در مورد موضوع ارائه میدهد. با ترکیو اطلاعات از منابع علمی و حرفهقرار می

 .سازدهای پرریس  را برجسته میکارگیری فکتورینگ به عنوان ابزاری مالی در محیطاحتمالی به

 هایافته

 مالیتأمین 

گویند. برای هر نوع مخارجی است، تأمین مالی میای به فرآیندی که به دنبال ایجاد، جمع آوری و افزایش منابع مالی یا سرمایه

گذاری،  شود. هدف از تأمین مالی، سرمایهگذاری گفته می یا سرمایه کالاتأمین مالی، به فرآیند تأمین بودجه برای فعالیتهای تجاری، خرید 

ی، کاهش ریس  و برطرف کردن نیازهای اقتصادی و اجتماعی است. سود ناشی از کسو و کار، از عوامل مهم تداوم فعالیت اقتصادی سودآور

 .(Derakhshi, 2021) های عملیاتی بنگاه درآینده استتلقی گردیده و منبع مهمی برای تأمین مالی فعالیت

 متعادل را هانهیهز و درآمد ؛کنند تأمین شرکت یبرا را یکاف هیسرما توانندمی یمال امور متخصصان ،یقو یمال تیریمد قیطر از

 یهاتیق ع عدم یبرا بافر یهاصندوق قیطر از و کندیم اجرا را توسعه و رشد یهابرنامه کند،یم جادیا را ییبالا یگذارهیسرما بازده کند،یم

 کند،می نیتدو راها استیس کند،می میتنظ را خود اهداف دارد، عهده بر را یمال تیریمد از مراقبت فهیوظ که یمیت. کندیم یزیربرنامه بازار

 علاوه. دهدمی صیتخص را کار و کسو  ی یمالهای تیفعال تمام به مربوطهای بودجه و کندمی اجرا راها برنامه کند،می سینو شیپ راها هیرو

 نیا. است یعموم شرکت ایآ که کنندمی یبررس دقت به گذاران هیسرما که است یمالهای صورت هیته شامل نیهمچنها آن کار ن،یا بر

 به دیبامالی سازمان  میت ن،یا بر علاوه. کندمی نییتع را شده جذب یگذار هیسرما زانیم که است شرکت عملکرد کننده منعکس اظهارات

 و کسو هر یبرا یمال تیریمد عملکرد عوامل، نیا به توجه با. باشد داشته توجه شرکت ینقد انیجر و یینها سود بر خود ماتیتصم عواقو

 .(Shim, 2022) شودمی یضرور شود، موفق بلندمدت در است دواریام که یکار



 1403، مدیریت پویا و تحلیل کسب و کار، دوره سوم، شماره چهارم                                                                                                           و همکاران          آزادی

 

 117 
E-ISSN: 3041-8933 
 

 نیتدو ،یمال اهداف نییتع به ن،یبنابرا. دارد تمرکز سازمان یمال عملکرد لیتحل و هیتجز و یمال برنامه  ی جادیا بر یمال تیریمد

 اساس نیا بر را یمال منابع و باشد یگذار هیسرماهای فرصت دنبال به دیبا شرکت  ی .کندمی کم  ینیب شیپ و بودجه جادیا وها یاستراتژ

 را یمال رانیمد ن،یا بر علاوه. دارد مناسو نهیهز نییتع وها س یر و یگذار هیسرما  ی یسودآور یابیارز به ازین ن،یا بر علاوه. دهد اختصاص

 طور به. کند نییتع شرکت یبرا را هیسرما ساختار و یمال منابع از یمناسب ویترک دیبا یمال ریمد  ی .کندمی آگاهانه یریگ میتصم به ملزم

 کار و کسو  ی یاتیح کارکرد  ی .است یبیترک یمال تأمینهای نهیگز و سهام یمال تأمین ،یبده یمال تأمین به مربوط ماتیتصم ،یکل

 ریپذ انع اف و نقد شهیهم دیبا رمنتظرهیغ یرکودها با مقابله یبرا شرکت  ی. است سازمان یخروج و یورود ینقد انیجر تیریمد خوب،

 ینگینقد از نانیاطم و گردش در هیسرما یسازنهیبه ،ینقد یهاانیجر ینیبشیپ و نظارت مستلزم یمال تیریمد یژگیو نیا رو، نیا از. باشد

 را یمختلفهای س یر دیبا ریمد  ی نیبنابرا ،است خوب س یر تیریمد نحوه اندازه به فقط شرکت  ی .است یمال تعهدات انجام یبرا یکاف

 یهاس یر ،یاعتبار س یر بازار، یهاس یر شامل نیا ت،ینها در. بگذارد ریتأث یمال ثبات بر تواندمی که کند تیریمد و یابیارز ،ییشناسا

 .(Riinawati, 2021) شودیم ینظارت یهاس یر و ینگینقد س یر ،یاتیعمل

 خاص یمال برنامه  ی و اندازدمی خود یمال تیوضع به جامع ینگاهمدیریت سازمان،  آن در که است یندیفرآ یمال یزیر امهبرن

 ات،یمال ،یگذار هیسرما جمله از ،یمال امور از یمختلفهای حوزه به اغلو یمال یزیر برنامه جه،ینت در. کندمی جادیا خود اهداف به دنیرس یبرا

 برنامه خدمات معمولا یمال زیر برنامه  ی د،یباش داشته انتظار است ممکن که همان ور. پردازدمی رهیغ و مهیب، ییدارا ،یبازنشستگ انداز، پس

 در که است مجموعه اقداماتی یمال یزیر برنامه .کنندمی عمل زیر برنامه خود عنوان به اغلو یمال مشاوران اگرچه دهد،می ارائه را یمال یزیر

 که یاحتمال مسائل وها نهیهز تمام یبرا شدن آماده و خود یمال تیریمد نحوه مورد در ژهیو به د،یکنمی میتنظ خود ندهیآ یبرا برنامه  ی آن

 است مربوطههای هیتوص یاجرا و توسعه سپس و اهداف ییشناسا شما، یفعل یمال تیوضع یابیارز شامل ندیفرآ نیا. شود جادیا است ممکن

(Mahendru et al., 2022). 

 های اصلی در مدیریت مالی سازمان شاخص

 ریتأث تحت شدت به را سازمان تواندمی که است یداتیتهد تیریمد سپس و ییشناسا یبرا تلاش در س یر تیریمد:س یر تیریمد

 سپس وها آن وقوع احتمال و سازمان یبرا بالقوه یدهایتهد ییشناسا سازمان، اتیعمل یبررس شامل نیا ،یکل طور به. کند سقوط ای دهد قرار

 دهدمی کاهش را خ رات و دهایتهد منظم، و قیدق یزیمم ن،یا بر علاوه. است داتیتهد نیتر محتمل با مقابله یبرا مناسو اقدامات انجام

(Breuer, 2021). 

 پول یزمان ارزش میمفاه از استفاده با ییدارا ای سازمان پروژه،  ی یگذار ارزش یبرا یروش DCF لیتحل :1شده لیتنز ینقد انیجر

 ینقد یهاانیجر تمام مجموع. شوندیم لیتنز و برآورد یفعل ارزش ارائه یبرا هیسرما نهیهز از استفاده با یآت ینقد یهاانیجر تمام. است

. شودیم گرفته نظر در نظر مورد ینقد یهاانیجر متیق ای ارزش عنوان به که است( NPV) خالص یفعل ارزش ،یخروج و یورود از اعم ،یآت

 عنوان به و شودمی گرفته نظر در لیتنز نرخ و یورود ینقدهای انیجر عنوان به خالص یفعل ارزش محاسبه یبرا DCF لیتحل از استفاده

 عنوان به را لیتنز نرخ و ردیگمی یورود عنوان به را( یفعل ارزش) متیق و ینقدهای انیجر مخالف، ندیفرآ. دهدمی یفعل مقدار  ی یخروج

 با دیبا حاضر حال در که یپول زانیم» عنوانبه را یآت ینقد یهاانیجر که است یینما لیتنز ل،یتنز روش نیپرکاربردتر. کندمی ارائه یخروج

 .(Bao & Chai, 2022) کندیم یابیارز «شود یگذارهیسرما ندهیآ در ینقد انیجر تا شود یگذارهیسرما نیمع بازده نرخ

                                                           
1 Discounted cash flow 

https://portal.issn.org/resource/ISSN/3041-8933
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 وابسته ریمتغ  ی بر مستقل ریمتغ  ی مختلف ریمقاد چگونه نکهیا نییتع یبرا که است یکیتکن یتحساس لیتحل:تیحساس لیتحل

 به چقدر یخروج  ی دهدمی نشان که است، تحلیلی تیحساس لیتحل. شودمی استفاده گذاردمی ریتأث مفروضات ازای مجموعه تحت خاص

 به که شودمی استفاده یخاص محدوده در  یتکن نیا. داردمی نگه ثابت راها یورود ریسا که یحال در است حساس یورود  ی در یرییتغ هر

  ی در یورود یرهایمتغ از  ی هر چگونه که دارد اشاره نیا لیتحل و هیتجز به شرکت، یمال امور در. دارد یبستگ یورود ریمتغ چند ای  ی

. گذاردمی ریتأث دارد،می نگه ثابت را گرید یرهایمتغ که یحال در یگرید یخروج هر ای IRR خالص، یفعل ارزش بر هیسرما یزیر بودجه میتصم

در واقع تحلیل . است وابسته یورود هر به چقدر یخروج مقدار که دیگومی یسازمان تیریمد به رایز است دیمف تیحساس لیتحل و هیتجز

 .(Yamada et al., 2023) دارد ریمتغ هر رییتغ یبرا ییفضا چقدر که دهدیم دهیا تیریمد به حساسیت

 هیسرما یسودآور سهیمقا و یریگ اندازه یبرا هیسرما یبند بودجه در که است یبازده نرخ یداخل بازده نرخ ی:داخل بازده نرخ

 اشاره تیواقع نیا به «یداخل» اص لاح. ندیگویم زین مؤثر بهره نرخ را یداخل بازده نرخ وام، و اندازپس نهیزم در. شودمی استفادهها یگذار

 یگذار هیسرما  ی در یداخل بازده نرخ .ردیگنمی بر در را( تورم ای بهره نرخ مثال، عنوان به) ی یمح ای یخارج عوامل آن محاسبه که دارد

 برابر را خاص یگذار هیسرما  ی از( یمنف هم و مثبت هم) ینقدهای انیجر تمام خالص یفعل ارزش که استای سالانه موثر یبیترک بازده نرخ

 یگذارهیسرما با برابر یآت ینقد یهاانیجر تمام یفعل ارزش آن در که کرد فیتعر یلیتنز نرخ عنوانبه را آن توانیم نیهمچن. کندمی صفر با

 نرخ ،یگذارهیسرما  ی یداخل بازده نرخ تر،قیدق عبارت به .رسدیم یحد به یگذارهیسرما  ی آن در که است ینرخ گرید عبارت به ای هیاول

 ینقد یهاانیجر) منافع خالص یفعل ارزش با برابر یگذارهیسرما( یمنف ینقد یهاانیجر) هانهیهز خالص یفعل ارزش آن در که است یلیتنز

 نرخ چه هر. شودمی استفادهها پروژه ایها یگذار هیسرما تیم لوب یابیارز یبرا معمولاً یداخل بازده نرخ محاسبات .است یگذارهیسرما( مثبت

 بازده ای تیفیک ،ییکارا نشانگر است، نرخ تیکم  ی یداخل بازده نرخ که ییآنجا از .است تر م لوب پروژه انجام باشد، بالاتر پروژه یداخل بازده

 .(Chen et al., 2022) است یگذار هیسرما

 است نیگزیجاهای نهیگز ضعف و قوت نقاط برآورد یبرا  یستماتیس کردیرو  ی منفعت نهیهز لیتحل و هیتجز:دهیفا نهیهز لیتحل

 شودیم استفاده ییهانهیگز نییتع یبرا که است یکیتکن نیا. کندمی برآورده را کار و کسو  ی یعملکرد الزامات ایها تیفعال معاملات، که

 و هیتجز ،یکل طور به. دهدیم ارائه رهیغ و نهیهز و زمان در ییجوصرفه کار، یروین یایمزا نظر از عمل و رشیپذ یبرا را کردیرو نیبهتر که

 یبرا ییمبنا ارائه( 2) و( یسنج امکان /هیتوج) است یدرست میتصم/یگذار هیسرما ایآ نکهیا نییتع( 1: )دارد هدف دو دهیفا نهیهز لیتحل

 ایمزا ایآ مینیبب نکهیا یبرا است، انتظار مورد منافع کل با نهیگز هر انتظار مورد نهیهز کل سهیمقا شامل منفعت نهیهز لیتحل. ها پروژه سهیمقا

 شوند،یم میتنظ پول یزمان ارزش یبرا و شوندیم انیب یپول صورت به هانهیهز و منافع سود، نهیهز لیتحل در .ریخ ای است شتریبها نهیهز بر

 اساس بر( دهند رخ یزمان مختلف مقاطع در دارند لیتما که) زمان طول در پروژه یهانهیهز یهاانیجر و منافع یهاانیجر تمام که یطور به

 شودمی استفاده نیمع استیس  ی تیم لوب یابیارز یبرا اغلو منفعت نهیهز لیتحل .شوندمی انیبها آن NPV حسو بر مشترک یمبنا  ی

(Kim et al., 2023). 

 ییشناسا را سازمان  یهای تیفعال که است یابی نهیهز روش  ی( ABC) تیفعال اساس بر یابی نهیهز:تیفعال بر یمبتن یابی نهیهز

 ریغهای نهیهز مدل نیا. دهدمی اختصاص  ی هر یواقع مصرف به توجه با خدمات و محصولات همه به منابع با را تیفعال هر نهیهز و کندمی

 یکردیرو تیفعال بر یمبتن یابی نهیهز. دهدمی اختصاص میمستقهای نهیهز به یمعمول یابی نهیهز با سهیمقا در را یشتریب( سربار) میمستق

ها تیفعال وها تیفعال به منابع. است یینهاهای یخروج یابی نهیهز و منابع مصرف یابیرد شامل که استها تیفعال بر نظارت و یابی نهیهز یبرا
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 استفادهها یخروج به تیفعالهای نهیهز وستنیپ یبرا نهیهزهای محرک از یدوم. ابدیمی اختصاص مصرف برآورد اساس بر نهیهز اءیاش به

 .(Tang et al., 2022) کندمی

 یدرست به را خدمات وها تیفعال محصولات، کل شده تمام یبها عناصر تواندمی سازمان ت،یفعال یمبنا بر یابی نهیهز از استفاده با

 که را یخدمات و محصولات از دسته آن( 1) کندمی کم  یماتیتصم نیچن اتخاذ در سازمان ت بهیفعال یمبنا بر یابی نهیهز. بزند نیتخم

 حذف و ییشناسا( 2) کندمی حذف و ییشناسا دهد،می کاهش را اند شده یگذار متیق حد از شیب که راهایی آن متیق و ستندین سودآور

 روش سازمان، در .شود بهتر یبازده با محصول همان به منجر که یپردازش میمفاه صیتخص و هستند ناکارآمد که یخدمات ای دیتول یندهایفرآ

 اختصاص خود انیمشتر به شده ارائه خدمات و محصولات بهها تیفعال قیطر از را یسازمان منابعهای نهیهز ت،یفعال بر یمبتن یابی نهیهز

 ای دیتول یندهایفرآ اساس بر یمشتر و محصول یسودآور و نهیهز درک یبرا یابزار عنوان به عموماً تیفعال بر یمبتن یابی نهیهز. دهدمی

 برون ،یگذار متیق مانند  یاستراتژ ماتیتصم از تیحما یبرا عمدتاً تیفعال بر یمبتن یابی نهیهز و،یترت نیا به. شودمی استفاده انجام

 .(Simone, 2023) است شده استفاده ندیفرآ بهبود ابتکارات یریگ اندازه و ییشناسا ،یسپار

 خرید دین

آن دسته از  ی. منظور از اوراق و اسناد تجارندیگو نید دیرا خر یکمتر از مبلغ اسم یمتیبه ق یاوراق و اسناد تجار دیخرخرید دین 

است که در متن اسناد و  یمبلغ ،یباشد و منظور از مبلغ اسم یاز معاملات تجار یناش یاز بده یاوراق و اسناد بهادار است که مفاد آن حاک

 .(Najafi, 2019)متعهد پرداخت گردد  یاز سو دیدر سررس دیاست که با یبده ای نید زانیاز م یکحا وذکرشده  یاوراق تجار

 یعنی) خود یافتنیدرهای حساب کار و کسو  ی آن در که است مبتنی بر بدهی یمال تأمین از ینوع و یمال تراکنش  ی فکتورینگ

 ینقد یازهاین رفع یبرا را خود یافتنیدرهای ییدارا یگاه کار و کسو  ی. فروشد( میفاکتور نام به) ثالث شخص به فیتخف با را( فاکتورها

 که یصادرکنندگان توسط المللنیب تجارت یمال تأمین در که است فکتورینگ ویترت  ی 1نگیتیفورف. کندمی فاکتور خود یفور و یفعل

 فکتورینگ ،یافتنیدرهای حساب فکتورینگ عنوان به معمولا فکتورینگ. شودیم استفاده بفروشند، فروشنده  ی به را خود م البات خواهندیم

 یبرا یشتریب دقت با که است یاص لاح یافتنیدرهای حساب یمال تأمین. شودمی دهینام یافتنیدرهای حساب یمال تأمین یگاه و فاکتور

 وام عیصنا در شرویپ یتجار انجمن ،یتجار یمال انجمن. شودمی استفاده یافتنیدرهای حساب برابر در ییدارا بر یمبتن وام از یشکل فیتوص

 .(Kang et al., 2022) است ییدارا بر یمبتن فکتورینگ و یده

 کسانی( شودمی گفته یافتنیدرهای حساب یواگذار آن به ییکایآمر یحسابدار در که) فاکتور فیتخف با فکتورینگ متحده، الاتیا در

 است یاستقراض( ییکایآمر یحسابدار در یافتنیدرهای حساب صیتخص) فاکتور لیتنز که یحال در است، م البات فروش فکتورینگ. ستین

 فاکتور لیتنز انگلستان، مانند گر،ید یبازارها از یبرخ در حال، نیا با. است وام یبرا قهیوث عنوان به یافتنیدرهای ییدارا از استفاده شامل که

 در نیبنابرا. است شده گنجانده فکتورینگ یرسم آمار در که است "م البات صیتخص" شامل که شودمی گرفته نظر در فکتورینگ ینوع

 م لع م البات یواگذار از بدهکار رایز است، محرمانه معمولاً ویترت نیا انگلستان در. شودنمی گرفته نظر در گرفتن وام عنوان به زین ایتانیبر

اصل " ،فاکتور فیتخف و فکتورینگ نیب یاصل تفاوت انگلستان، در. کندمی افتیدر عامل طرف از را یبده م البات فروشنده و شودنمی

 یضرور حساب بدهکار به یرسان اطلاع ،یواگذار انجام یبرا رایز است، متفاوت ایتانیبر نقاط ریسا نیقوان با اسکاتلند نیقوان. است "یمحرمانگ

 . (Park & Ryu, 2023) است

                                                           
1 Forfaiting 
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 موجود ینقد یموجود که یزمان. شودمی استفاده نقد پول آوردن دست به یبراها شرکت یبرخ توسط که است یروش فکتورینگ

 از یبرخ نباشد، یکاف د،یجد یقراردادها ای سفارشات مانند آن، ینقد یازهاین ریسا رفع و یجار تعهدات به ییپاسخگو یبرا شرکت توسط

 هستند، سالم یمال نظر از که ییهاشرکت مثال، یبرا .پوشاک ای ینساج مانند ع،یصنا ریسا در حال، نیا با. کنندیم فاکتور را هاحساب هاشرکت

 یبرا ازین مورد نقد وجه آوردن دست به یبرا فکتورینگ از استفاده. است یمال تأمین یخیتار روش نیا رایز کنند،یم فاکتور را خود یهاحساب

های یموجود حجم کاهش با. کند حفظ را یکمتر یجار ینقد مانده تا دهدمی اجازه شرکت به شرکت،  ی یفور ینقد یازهاین برآوردن

 .(Shou et al., 2021) ردیگمی قرار دسترس در شرکت رشد در یگذار هیسرما یبرا یشتریب پول آن، ینقد

 کسر با و دیسررس از قبل را خود م البات فروشنده،. برندیم سود ،(یتجار کارگزار و داریخر فروشنده،) طرف سه هر فکتورینگ، در

 مبلغ پرداخت بدون و موقع به را خود ازین مورد یکالا ای هیاول مواد دار،یخر. کندیم وصول کارگزار از نقد صورت به( لیتنز) فیتخف ای یمبلغ

 یمبلغ و فاکتور مبلغ اصل التفاوتمابه منافع، نیا که شودیم برخوردار فکتورینگ یتجار منافع از زین یتجار کارگزار و کندیم افتیدر ،یاضاف

 س یر مانند یعوامل فاکتور، مبلغ از( لیتنز) فیتخف مبلغ ای ونیسیکم حق محاسبه در کارگزار،. کندیم کسر فاکتور از کارگزار که است

 نظر در را مدتکوتاه وام مانند یمال تأمین یهاروش ریسا قیطر از نقد وجه تأمین ینیگزیجا نهیهز و یمال س یر ،یاعتبار س یر ،یتجار

 وکالت یتجار کارگزار به فروشنده یعنی ست،ین ابتین نوع از ،یتجار کارگزار به فروشنده م البات حقوق انتقال فکتورینگ، قرارداد در. ردیگیم

 و کندیم منتقل یتجار کارگزار به را خود م البات حقوق و حق کل فروشنده بلکه کند، وصول را م البات خود، یجا به تا دهدینم( ابتین)

 لذا، ندارد، کارگزار با یقرارداد راب ه گونه چیه ،(داریخر) بدهکار و دارد یقرارداد راب ه کارگزار با فروشنده فکتورینگ، قرارداد در آنجاکه از

 .(Yuan & Zhou, 2020) ستین شرط بدهکار تیرضا

 مدیریت ریسک

ریس  در زبان عرف  .شودگذار انتظار دارد را منحرف سازد ریس  نامیده میای که بتواند نتیجه حاصل از آنچه سرمایه هر پدیده

آید و هر چه قدر این عدم اطمینان بیشتر باشد ای در آینده پیش میعبارت است از خ ری که به علت عدم اطمینان در مورد وقوع حادثه

 .(Hesami & Savojif, 2012) شود ریس  زیادتر استاص لاحا گفته می

ها و درآمدهای تواند داراییها یا احتمال خ راتی که میمدیریت ریس  عبارت است از شناسایی، تحلیل و کنترل اقتصادی ریس 

یا  ای است که جهت نظم بخشی به عملیات مقابله با عدم ق عیتبنگاه اقتصادی را تهدید کند. به تعبیر دیگر، مدیریت ریس  همان سامانه

 مشکل تیموقع  ی به یدگیرس شامل مدیریت ریس  .(Litov & Yeung, 2005; Shafi et al., 2018)شود احتمال انحراف طراحی می

 به که یزمان ای کنند،ینم درک را دارد وجود س یر تیریمد پس در که یفیتعر ای هدف هاشرکت که یزمان .شودمی آن بروز هنگام در ساز

 شوندیم تیریمد اشتباه به اغلو یتجار یهاس یر کنند، تلاش یخوب به خود یتجار یهاس یر تیریمد یبرا خواهندینم یسادگ

(Munawar et al., 2022) . 

 از یمختلف منابع از خ رات نیا. است سازمان  ی درآمد و هیسرما یبرا داتیتهد کنترل و یابیارز ،ییشناسا ندیفرآ س یر تیریمد

  ی .شوندمی یناش یعیطب یایبلا و حوادث  ،یاستراتژ تیریمد یخ اها ،یفناور مسائل ،یقانونهای یبده ،یمالهای تیق ع عدم جمله

 س یر تیریمد. ردیبگ نظر در است مواجه آن با که راهایی س یر از یکامل فیط تا کندمی کم  سازمان به موفق س یر تیریمد برنامه

 س ،یر تیریمد یبرا نگر کل کردیرو نیا .کندیم یبررس سازمان  یاستراتژ اهداف بر راها آن یآبشار ریتأث و هاس یر نیب راب ه نیهمچن

 بر تمرکز بر علاوه. شودیم فیتوص یسازمان س یر تیریمد عنوان به یگاه سازمان، سراسر در س یر درک و ینیبشیپ بر دیکأت لیدل به

 ییهافرصت مثبت یهاس یر. دارد دیکأت مثبت س یر تیریمد تیاهم بر( ERM) یسازمان س یر تیریمد ،یخارج و یداخل داتیتهد
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 برنامه هر هدف واقع، در. بزنند ویآس سازمان به استفاده، عدم صورت در برعکس، ای دهند شیافزا را وکارکسو ارزش توانندیم که هستند

 ,Meyer & Reniers) است هوشمند س یر ماتیتصم اتخاذ با شرکت ارزش افزودن و حفظ بلکه ست،ین س یر تمام حذف س یر تیریمد

2022). 

 یارهایمع از. برسند خود یتجار اهداف به توانندیم بهتر دهند، کاهش خود ریمس در را یاحتمال یهاس یر بتوانند وکارهاکسو اگر

 با را سازمان تواندمی که دارد وجود یخارج و یداخل خ رات .شوند هدف تیموفق مانع توانندیم هاس یر ،یمشتر خدمات تا گرفته یمال

 موارد و ساختمان داخل در یواقع یکیزیف خ رات ،یفناور کارکنان، تواندمی یداخل خ رات. دهد قرار ریتأث تحت اهداف به یابیدست احتمال

 داشتن نگه یراض درآمد، کسو و فروش بر کار و کسو اهداف. است رهیغ و استیس ،یعیطب یایبلا اقتصاد، شامل یخارج خ رات. باشد گرید

 کاهش را خود خ رات چگونه که رندیبگ ادی توانندها میشرکت. است متمرکز گرید موارد و کارمندان بودن شاد و منیا از نانیاطم ان،یمشتر

 در مثال، یبرا. باشد یکار انجام عدم ای انجام یبرا یریگ میتصم از تردهیچیپ تواندمی س یر تیریمد .برسند خود اهداف به بتوانند تا دهند

 اقدامات که رندیبگ میتصم است ممکن مشاغل صاحبان نیبنابرا. باشد یریشگیپ نهیهز از کمتر س یر خود نهیهز است ممکن موارد یبرخ

 در. برود جلو به تا ردیبپذ و ردیبپذ را آن دیبا کار و کسو که است یضرور س یر  ی س یر گر،ید موارد در. ندهند انجام را س یر تیریمد

 .(Li et al., 2023) است یاتیح اما دهیچیپ یتجار اتیعمل در س یر تیریمد ،یکار و کسو هر

 گیریبحث و نتیجه

 صاحبانبه دلایل مختلف از اهمیت بسیار بالایی در صنعت و کسو و کار اهمیت دارد. با استفاده از روشهای تأمین مالی،  یمال تأمین

 ارتقا دارند یدسترس یمال منابع به که یزمان در یراحت به را خود یفناور و افزار نرم و کنند یداریخر را آلات نیماش و نیزم توانندمی مشاغل

 لازم بودجه به کار و کسو یمال تأمین .باشد یورشکستگ و ندهیآ یسودآور نیب تفاوت تواندمی مناسو آلات نیماش و ابزار به یدسترس. دهند

 دیخر یبرا مشاغل صاحبان که است یمال یهانهیهز و هافرصت یبرا یکل اص لاح  ی نیا. دارد اشاره کار و کسو گسترش و یانداز راه یبرا

 آن با خود وکارکسو یابتدا در لازم آلاتنیماش و زاتیتجه در یگذارهیسرما و تقاضا و عرضه مشکلات رفع ،ینقد نوسانات با مقابله ه،یسرما

 است. (نگیفکتور) نید دیخر قیطر از یمال تأمینهای مختلفی که برای تأمین مالی وجود دارد، از این میان روش .هستند مواجه

تشویق به فروش  ،از جمله مزایای انتشار اوراق خرید دین کالایی تأمین مالی تولیدکننده، نقدشوندگی م البات پیش از موعد سررسید

تأمین مواد اولیه مورد نیاز مصرف کنندگان  ،ایت پس انداز جامعه به سمت بخش واقعی اقتصادهد ،نسیه با ضمانت معاملات توسط بورس

. از سوی باشدهای عمومی میو حمایت از بخش صنعت با جذب سرمایه معافیت از مالیات بر درآمد، ای و نهایی با پرداخت مدت دارواس ه

های یکی از پیش شرطلذا  .های نسیه بلندمدت تر انجام شودکه سررسید فروشتوان شاهد بود دیگر در صورت مرسوم شدن این ابزار می

 .هاستاساسی موفقیت در کسو وکار، دسترسی به منابع مالی کافی، مدیریت صحیح منابع مالی و استفاده بهینه از آن

های بهتر و آگاهانه تر در یم گیریها نشان داد  اگرچه ریس  مالی پدیده مثبتی نیست، درک آن منجر به تصماز سوی دیگر بررسی

شود. ارزیابی و پیش بینی ریس  مالی به تعیین ارزش زمینه تجارت یا سرمایه گذاری و کم  به ارزیابی ارزش )نسبت ریس  و پاداش( می

ها دشوار به بر آنکند و در صورتی که ریس  مالی کنترل نشود، پیامدهای جبران ناپذیری خواهد داشت که غلآن سرمایه گذاری کم  می

 ها و بازارها وجود خواهد داشت.ها بر کل بخششود و احتمال گسترش و تأثیرپذیری آنمی
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 تعارض منافع

 .وجود ندارد یتضاد منافع گونهچیانجام م العه حاضر، ه در

 مشارکت نویسندگان

 در نگارش این مقاله تمامی نویسندگان نقش یکسانی ایفا کردند.

 موازین اخلاقی

 در انجام این پژوهش تمامی موازین و اصول اخلاقی رعایت گردیده است.

 هاشفافیت داده

 ها و مآخذ پژوهش حاضر در صورت درخواست از نویسنده مسئول و ضمن رعایت اصول کپی رایت ارسال خواهد شد.داده

 حامی مالی

 این پژوهش حامی مالی نداشته است.
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